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…l’evoluzione della metodologia PowerInbound®…

Come massimizzare i ricavi del proprio portafoglio: 
fidelizzare il cliente e limitare gli abbandoni.

Financial Solution Kit
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• Gestione Campagne Outbound
• Campagne “Dormienti”

• Attivazione carte / Instant credit
• Sollecito utilizzo carte
• Proposizione prodotti accessori

• Campagne “Cross Selling”
Outbound rivolto a clienti acquisiti finalizzato 
alla proposizione di altri prodotti
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++
• Carte revolving
• Conti PIM
• Instant credit
• Polizze assicurative
• App. in filiale

• Gestione pratiche aperte
• Informazioni
• Variazioni di anagrafica
• Risoluzione contestazioni
• Gestione comunicazioni

PowerInbound
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